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U N S E R  A N S A T Z

• Unternehmernachfolgen und Wachstum von Unternehmen 
sind die wichtigsten Treiber für Unternehmenstransaktionen

• Seit 2010 unterstützen wir unsere Mandanten 
in den Bereichen:

• Firmenverkauf und –kauf

• Unternehmensansprache für 
Verkäufer und Investoren 

• Projektsteuerung im Transaktionsprozess 

• Unsere Ziel ist es, für unsere Mandanten das Optimum in der 
Transaktion zu erzielen

Transaktionen

intelligentis

www.intelligentis.de
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Überblick
I N T E L L I G E N T I S  – W I R  S C H A F F E N  V E R T R A U E N

Wir schaffen Vertrauen
intelligentis

10-12
Verkaufsprojekte p.a.

+150
Investorengespräche p.a.

Ø 5
Angebote pro Projekt

Ø 40
angesprochene Kauf-
interessenten pro Projekt

+50
Jahre M&A-Erfahrung 
im Team

… und besondere Stärken in der Analyse, der 
„kalten“ Ansprache sowie Verhandlungsführung  

+1.500
Kontaktpunkte p.a.
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Philosophie
U N S E R  W E R T E V E R S T Ä N D N I S

Wir dienen unseren Mandanten mit qualitativ 
hochwertigen Prozessabläufen

Wir sind erfahrene Spezialisten bei der 
Steuerung von Unternehmenstransaktionen

Wir entlasten unsere Mandanten bei fachlich 
komplizierten Sachverhalten und beim Zeitaufwand

Wir agieren ehrlich und leidenschaftlich im 
Auftrag unserer Mandanten

Wir betreuen Mandanten im Prozess bis nach dem 
Verkauf (Nachsorge) bzw. Kauf (Integration)

intelligentis
Wir schaffen Vertrauen
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Philosophie
U N S E R E  V E R S P R E C H E N  F Ü R  I H R E N  E R F O L G  

Ergebnisorientiert

Kompetent

Unabhängig

Vertrauensvoll

Persönlich

Diskret

intelligentis
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Interessensausgleich
W I R  R E D U Z I E R E N  I N F O R M A T I O N S A S Y M M E T R I E

intelligentis
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Kaufpreis
Verkäufer strebt maximalen Erfolg an

Vorbereitung
Unternehmer ist im Tagesgeschäft gefangen

Familie
Unternehmer zielt auf Interessensausgleich ab

Selbstverkauf
Verkauf ohne Beratung scheitert meist

Information
Maximale Informationsgewinnung

Kosten
Der Transaktion und Vorprüfung

Amortisation
Return on Investment in wenigen Jahren

Integration
Nur 30% aller Zukäufe sind erfolgreich
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Fachliche Expertise
U N S E R  K N O W - H O W  F Ü R  I H R E  T R A N S A K T I O N

intelligentis

SUBTITLE 
HERE

SUBTITLE HERE

Unternehmens-
analysen

Interessenten-
ansprache

SUBTITLE 
HERE

Projektsteuerung
und -controlling

SUBTITLE 
HERE

Transaktions-
begleitung und 
Verhandlungen

Controlling und 
Finanzen

Trends und 
neue Märkte

(Online)-
Marketing

Digitalisierung 
(Blockchain) 
und Prozesse

Wir schaffen Vertrauen
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Verkaufsvorbereitung
M I T  U N S  I S T  D I E  G R U N D L A G E  F Ü R  I H R E N  E R F O L G

BASIS

…
…

+72%

intelligentis

Die Analyse von ca. 30.000 Unternehmensverkäufen durch John Warrillow, dem Autor von „Built to Sell“ und Entwickler 
des Bewertungsverfahrens „Value Builder System“, kam zu dem Ergebnis, dass als Verkaufswert in Transaktionen 
durchschnittlich das 3,55-fache des Ergebnisses vor Steuern (EBIT) erzielt wird.

Mit gezielter Vorbereitung erzielten die Verkäufer hingegen 6,1-fache des EBITs – also bis zu 72% mehr!

Wir schaffen Vertrauen
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Verkaufsprozess

intelligentis

W I R  B E G L E I T E N  S I E  I M  G E S A M T E N  P R O Z E S S

Wir schaffen Vertrauen

1

2

3

4

5

6

VERHANDLUNG

Begleitung der 
Verhandlungen mit 
Anwälten und 
Steuerberatern

ANALYSE

Firmenanalyse & 
Definition von kauf-
preissteigernden 
Maßnahmen

VORBEREITUNG

Erstellung von 
Verkaufsunterlagen 
und Festlegung der 
Verkaufsstrategie

ANSPRACHE

Professionelle 
Ansprache von 
Interessenten im 
Bieterverfahren

CLOSING

Signing und 
Erfüllung der 
aufschiebenden 
Bedingungen

NACHSORGE

Vermittlung zu 
Wealthmanage-
ment-Partnern 
der intelligentis
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02

03

Prozess für (Zu-)käufe
U N S E R E  I N D I V I D U E L L E N  L E I S T U N G E N  F Ü R  I N V E S T O R E N

UNTERNEHMENSANSPRACHE
Recherche von Zielunternehmen mit individuellen Such-
strategien und aktive Ansprache dieser Firmen

Planung und Koordination der Due Diligence sowie 
intensive Begleitung der Verhandlungen

Umsetzung von Maßnahmen im Hinblick auf 
die digitale und kulturelle Integration des Zukaufs

AUDIT UND VERHANDLUNG

INTEGRATIONSPROZESS

intelligentis

01
Wir schaffen Vertrauen
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M I T  U N S E R E M D A T E N R A U M

• Exklusiver und hochsicherer Datenraum für den Austausch von 
Dokumenten im Transaktionsprozess

• Dedizierter Zugriff für Interessenten oder beteiligte 
Rechtsanwälte, Steuerberater und Wirtschaftsprüfer

• Individueller Aufbau entsprechend der Due Diligence-
Anforderungslisten

• Versionierung der Dateien, Überwachung der Zugriffe und 
mobile Nutzung möglich

intelligentis

Transparenz

www.intelligentis.de
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Team

Branchenexpertise
Finanzwirtschaft, Consulting, 

Chemie/Pharma, E-Commerce

Erfahrungen
seit 1998 im Bereich Finanzwirtschaft

seit 2011 im Projektmanagement
seit 2016 im Bereich M&A

Bankkaufmann, Dipl.-Handelslehrer
Promotion in BWL insb. Controlling

Dr. Maik Hamann
Senior Associate M&A

U N S E R E  S P E Z I A L I S T E N  F Ü R  I H R E N  E R F O L G

Branchenexpertise
Internet und digitale Medien, Informationstechnologie, 

IoT, Blockchain,
KI, E-Commerce, Immobilienwirtschaft

Erfahrungen
seit 2000 im IT-Umfeld

seit 2005 im Bereich M&A

Dipl. Wirt.-Informatiker

Rainer Witt
Geschäftsführer

Branchenexpertise
Aufzugtechnik, FinTech, 

Finanzwirtschaft, Medizintechnik, 
Testing/Prüflabore, Zertifizierungen

Erfahrungen
seit 1998 im Bereich Finance

seit 2004 im Bereich M&A

Bankkaufmann, Dipl. Kaufmann, 
Qualitätsmanagement-Auditor

Matthias Ehnert
Geschäftsführer
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Ihre Ansprechpartner für
➢ Unternehmensverkäufer: Matthias Ehnert
➢ Investoren: Rainer Witt

intelligentis, 
eine Marke der ENWITO GmbH 
Bautzner Landstraße 32
01324 Dresden

+49 351 2870 89 - 0
+49 351 2870 89 - 90

beratung@intelligentis.de

Kontakt

www.intelligentis.de

intelligentis
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